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SZKOLENIE Z ZARZADZANIA FINANSAMI
W PLACOWKACH STOMATOLOGICZNYCH

CEL SZKOLENIA:

Celem szkolenia jest przekazanie wiedzy z zakre-
su zarzadzania finansami oraz wykorzystywania jej
w celu zwiekszenia zyskow i rentowno$ci gabinetu.
Uczestnicy szkolenia naucza sie analizowaé sytuacje
finansowa swojej placowki medycznej - zyski, koszty,
rentowno$¢, mierniki efektywnoséci lekarzy.

GEOWNE REZULTATY
PO WDROZENIU
KNOW-HOW ZE SZKOLENIA:

® Zwiekszenie zyskow;
® Zmniejszenie kosztow;
e Zwiekszenie wydajnosci i rentownosci;

4. Cennik:

® Analiza cennika;

e Kalkulator do liczenia rentowno$ci zabiegow;
e Kalkulator do optymalizacji cennika.

5. System motywacyjny pracownikéw:

® system wynagradzania menadzera;

e sposoby rozliczen z lekarzami;

¢ wynagrodzenia i premie personelu
pomocniczego;

e formy umoéw dla pracownikéow;

e refundacje dla pracownikéw za szkolenia.

CHARAKTER SZKOLENIA:

¢ Swiadome decyzje finansowe.

DLA KOGO:

Whasciciele, menadzerowie.

PROGRAM SZKOLENIA:

1. Przygotowanie firmy do strategicznego

zarzadzania finansami:

¢ Organizacja ksiegowo$ci;

® Zbieranie danych do analiz;

¢ Organizacja pracy niezbedna do analizy
kwestii finansowych.

2. Elementy sprawozdania finansowego:

e Szkolenie ma charakter praktyczny
- podczas kazdego modutu analizowane
sa realne przyktady raportéw finansowych
z r6znych placowek medycznych;

e Kazdy uczestnik podczas szkolenia sporzadza
raport finansowy na podstawie zaprezentowa-
nych danych w tabelkach Excel;

e Kazdy uczestnik opracuje skrécony
raport miesieczny, optymalizacje cennika;
oceng wskaznikéw niefinansowych
lekarzy.

KAZDY UCZESTNIK OTRZYMA:

® Przychody;

® Wskazniki finansowe lekarzy;

¢ Koszty state i zmienne;

® Rachunek zyskow i strat;

® Rachunek przeptywéw pienieznych - cashflow.

3. Najwazniejsze mierniki oceny stanu

¢ Tabelki do wykonywania analiz - cashflow;

e Wskazniki finansowe i niefinansowe, Cennik;
* Nowi pacjenci, Rentownos¢ zabiegbow;

® Rentownos¢ planu leczenia.

UCZESTNIK SZKOLENIA
ZDOBEDZIE WIEDZE Z ZAKRESU:

finansowego:

® Ocena wyniku finansowego i wskaznikéw
niefinansowych;

® Wyniki finansowe gabinetéw, na ktérych
warto sie¢ wzorowac;

® Wyznaczanie cel6w i symulowanie
potencjalnych wzrostéw w zyskach.

¢ wskaznikow finansowych i analizy
finansowej;

¢ miernikow zarzadczych niefinansowych;

® poje¢ finansowych niezbednych do prowadzenia
placowki;

® metod budowania systemu wynagrodzen.
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UCZESTNIK ,
ZDOBEDZIE MIEJETNOSCI:

¢ zwigkszania zyskow i rentowno$ci placowki;

e zarzadzania strategicznego finansami;

e analizy finansowej swojej placoéwki medycznej;

e planowania przeptywéw finansowych;

e analizowania strumieni kosztow i przychodow
oraz na ich podstawie wyciagania wnioskéw
usprawniajgcych funkcjonowanie placowki
stomatologicznej;

e okreslania warto$ci docelowych wskaznikow
niefinansowych placéwki.

UCZESTNIK ZYSKA
KOMPETENCJE Z ZAKRESU:

e analizy biznesowej rentownosci placowki, lekarzy
i poszczegoblnych procedur stomatologicznych;

e zarzadzania finansami placéwki;

¢ rozumienia znaczenia komunikacji biznesowej
oraz prawidlowego identyfikowania i rozstrzy-
gania dylematow zwiazanych z prowadzeniem
placoéwki stomatologicznej;

¢ podejmowania decyzji strategicznych
w spos6b oparty na wynikach firmy.

POZOSTALE SZKOLENIA W NASZE] OFERCIE:

SZKOLA OKLUZJI

Problematyka okluzji i zaburzen czynnosciowych narzadu zucia

w stomatologii w ujeciu interdyscyplinarnym - Poziom I,

Problematyka okluzji i zaburzen czynnosciowych narzadu zucia

w stomatologii w ujeciu interdyscyplinarnym — Poziom II,

Problematyka okluzji i zaburzen czynnosciowych narzadu zucia

w stomatologii w ujeciu interdyscyplinarnym — Poziom III,

Rozwiazywanie probleméw estetyczno-czynnosciwych przy przenoszeniu danych

z modelu pracy analogowego do cyfrowego.
MEDYCYNA ESTETYCZNA

Wykorzystanie toksyny botulinowej w estetyce twarzy - modut 1,

Wykorzystanie toksyny botulinowej
w estetyce twarzy i leczeniu bruksizmu - modut 2.

SZKOLA BIZNESU, ZARZADZANIA I OBSLUGI PACJENTA

Zarzadzanie finansami i biznesem w placowkach medycznych-efektywnos¢ kosztowa,

Rekrutacja i budowa Efektywnego Zespotu,
Skuteczne zarzadzanie zespolem,

Rozwijanie wspélpracy zespolowej,

Budowanie planu rozwoju placéwki medycznej - schemat krok po kroku,

Skuteczny Menadzer,
Opiekun Pacjenta,

Sprawdzone strategie budowania marki i pozyskiwania pacjentéw.
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Nasze szkolenia sygnowane
s3 znakiem Jakosci TGLS
Quality Alliance

i realizujemy je zgodnie

z systemem zarzadzania
jakoscia 1SO 9001-2015.

Zapisy:

Tel: 883 613 100

email: biuro@dentalway.pl
Sprawdz dostepne terminy
na www.dentalway.pl
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